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BOLSA DE BARCELONA

IgnasiPujol.Barcelona
Hasta188empresascatalanas
cuentan con filiales en Fran-
cia,segúnuninformepresen-
tado ayer por la Cámara de
ComercioFrancesadeBarce-
lona.Eldirectordelaentidad,
Philippe Saman, y el director
adjunto de la Agencia Fran-
cesa para las Inversiones In-
ternacionales (AFII) para la
Península Ibérica, Jorge
Martín, hicieron un llama-
miento al tejido empresarial
catalán para que impulse una
mayor implantación en el pa-
ísgalo.

La entidad citó a tres direc-
tivos de firmas catalanas que
operan en Francia. El direc-
tor de Abertis en Francia,
Pascal Latimier, explicó có-
mo el grupo de infraestructu-
raslogróunaexitosoaterriza-
je en el país vecino con la
compra del 52% de la conce-
sionaria de autopistas Sanef.
Una de las claves fue, según
Latimier, ir de la mano de la
aseguradora AXA, Caisse des
Dépots, Crédit Agricole y la
familiaPeugeot, que tomaron
elotro48%deSanef.Lacom-
pañía gala facturó 1.400 mi-

llones de euros el pasado año.
El director del negocio in-

ternacional de ADI, Xavier
Rigola, comentó que el grupo
se instaló en Francia en 2009
con la compra de la firma lo-
calTanatex,dedicadaaladis-
tribución de productos quí-
micos para el sector textil. El
grupo facturó 1,6 millones en

Franciadurante2009.
Amadeo Serra, director ge-

neral de Fluidra para el su-
roeste de Europa, destacó
que Francia es el segundo
mercado mundial en el nego-
cio de las piscinas, por detrás
de Estados Unidos. La direc-
tora de Congost Plastics, Eli-
sabeth Trallero, elogió la pro-
tecciónlegalqueofreceFran-
ciaalasempresas.

Mango, Ficosa, Planeta,
Celsa o Puig son algunas de
las empresas catalanas con
una sólida presencia en Fran-
cia.

Cirsa compensa con casinos
la caída del negocio del bingo
JUEGO Y OCIO/ El grupo familiar facturó 1.648 millones de euros en 2009 y elevó en
un 8,3% su beneficio operativo, hasta 209 millones.

Cerca de 190 empresas catalanas cuentan
con filiales en el mercado francés
ABERTIS, FLUIDRA O MANGO SON ALGUNOS DE LOS MAYORES GRUPOS QUE OPERAN EN EL PAÍS

S.Saborit.Barcelona
Los casinos de América Lati-
na tiran de Cirsa. En 2009 la
multinacional española de
juego y ocio logró incremen-
tar un 17% los ingresos de su
división de casinos, integrada
por 26 salas, a las que deben
sumarse 48 casinos electróni-
cos. El auge de los torneos de
póquer, la inauguración del
mayor casino de Latinoamé-
rica en Rosario (Argentina), la
ampliación de trece salas en
Panamá y la reforma de los
casinosde Medellín y Barran-
quilla, enColombia,yMarbe-
lla, fueron decisivos en el
avance de la división, que
contrasta con el declive del
negociodelbingo.

La venta de cartones cayó
un 16% en España, donde
ahora posee una red de 58
bingos, tras cerrar dos salas e
inaugurarotrasdos.

El alza del área de casinos
no fue, sin embargo, suficien-
te para poder repetir los in-
gresos de 2008. En conjunto,
el grupo que dirige Joaquim
Agut facturó un 3,2% menos
en 2009, hasta 1.648 millones
de euros. Por el contrario, el
beneficio bruto de explota-
ción (ebitda) creció un 8,3%,
hasta 209 millones. “Cirsa ha
cumplido sus compromisos
de negocio por cuarto año
consecutivo”, señala el grupo
presididoporManuelLao.

En el contexto de crisis, la
compañíaconsedeenTerras-
sa (Vallès Occidental) consi-
dera satisfactorios los resulta-

Manuel Lao, presidente de Cirsa Gaming Corporation.

terminales.
En España, Cirsa destaca

que logró mantener el pasado
añosucuotademercadoenla
venta de máquinas tragape-
rrasparabaresyrestaurantes.
En total, comercializó 36.000
unidades, lo que le otorga el
52%delmercado.

Enparalelo,elgrupoexplo-
ta un parque de 62.000 má-
quinas recreativas, que tam-
bién se ha visto afectado por
una menor recaudación. Por
el contrario, las máquinas que
tiene en Italia han recaudado
un17%más.

Sportium
Otra de las apuestas de creci-
miento de Cirsa son las casas
de apuestas, donde opera en
la Comunidad de Madrid a
través de la marca Sportium.
El grupo posee ya una red de
83 puntos de venta, en las que
se realizan casi 200.000
apuestas semanales. El objeti-
vo es superar este año los cien
establecimientos.

Entre los planes de 2010
también destaca la inaugura-
ción del Casino de Valencia,
previstaparajulio.

Cirsaformapartedelgrupo
Nortia, que abarca también
una división hotelera y la ae-
rolíneaExecutiveAirlines.

La empresa de
distribución ADI
compró la firma local
Tanatex durante el
pasado año

dos y los atribuye a una estra-
tegia basada en la “eficiencia,
productividad y crecimiento
selectivo”. A 31 de diciembre
de 2009, la deuda financiera
neta de Cirsa –en su mayoría
enformadebonosalargopla-
zo–ascendíaa743millones.

Italia
Además de operar en España
yenLatinoamérica,Cirsaestá
presente en Italia, donde aho-
ra se ha visto beneficiada por
un cambio legislativo que se
ha traducido en un aumento
de visitas en sus bingos. En el
país transalpino, el grupo pre-
vé implantar este año un nue-
vo negocio, las video-loterías,
con la instalación de 2.500

La empresa facturó
un 3% menos en
2009 y tiene una
deuda financiera
neta de 743 millones

El sector inmobiliario se encuentra dividido entre los que
ven el vaso medio lleno y los que lo ven medio vacío. Los op-
timistas creen que les beneficiará la subida del IVA y la apli-
cación de la deducción por la venta de una vivienda sólo en
lasrentasmásbajas.Lospesimistassiguenmostrando suin-
quietud por una recuperación que no llega y por un sector
estancadoconunstockquenosereduce.

En 2009 los grupos del sector tomaron medidas para
reactivar las ventas de pisos. Descuentos elevados, tasacio-
nes más asequibles o financiación a medida del consumidor
son algunas de las propuestas que pusieron en marcha para
sobrevivir. En lo que va de año el precio de la vivienda se ha
reducido un 4,7%, y ya se han registrado cuatro trimestres
consecutivosdebajadas.Estasituaciónhahechoquelospo-
sibles clientes se encuentren más receptivos a las ofertas de
adquisiciónoalquilerdeviviendaqueenañosanteriores.De
ahí la importancia de los salones inmobiliarios para cerrar
operaciones. Un ejemplo es el Salón de les Oportunidades
Inmobiliarias Low Cost, que se celebra en Barcelona hasta
mañana, domingo. Ubicado en el recinto ferial de Montjuïc,
el salón espera mantener el número de visitantes de 2009,
que se situó por encima de las 60.000, pese a que la cifra de
expositores se ha reducido. Aprovechando el salón, las em-
presasaplicandescuentosalosclientesquedecidanadquirir
o alquilar una vivienda. Las reducciones de este año oscilan
entreel20%yel27%.Tambiénsepresentanofertasespecia-
lesenlasdiferentespromocionesdelosgruposdelsector.

El salón Low Cost fue inaugurado por la ministra de Vi-
vienda, Beatriz Corredor, quien aprovechó la ocasión para
informar sobre una nueva medida para que las familias con
ingresos limitados puedan adquirir un piso. La propuesta
consiste en una ayuda estatal directa de entre 4.500 euros y
8.400eurosparalacompradeunaviviendaprotegidaderé-
gimen concertado; la ayuda la podrán solicitar familias cu-
yos ingresos no excedan los 50.600 euros. La ministra se
apuntó ayer en Barcelona a las tesis más optimistas al consi-
derar que “lo peor del ajuste inmobiliario ya ha pasado” y
queEspañahaentradoenuna“fasedeestabilidad”.

LOW COST/ ELSALÓN PONE DE RELIEVE LA

DIVISIÓN ENTRE OPTIMISTASYPESIMISTAS

Opiniones dispares
sobre el ladrillo

ANÁLISIS por Sarah García

En octubre, Cirsa
inauguró en la ciudad
argentina de Rosario
un complejo que
alberga el mayor
casino de
Latinoamérica. El
grupo posee en total
26 casinos, 90 bin-
gos, 190 salones de
juego y 92 casas de
apuestas deportivas.

LA CLAVE

Las ofertas están muy focalizadas según el tipo de cliente

Los dos primeros meses de 2010 han mantenido la
tendencia de crecimiento de la construcción de pisos
iniciada a finales de 2009.En enero y febrero el incremento
medio de Catalunya fue del 14% respecto al mismo periodo
del año pasado,según cifras del Departament de Medi
Ambient i Habitatge.Barcelona lideró el crecimiento en la
construcción de nuevas viviendas,con un alza interanual del
36,4%.En el resto de Catalunya, la variación fue negativa en
los dos primeros meses del año.En Girona cayó un 13,3%;
en Lleida,un 21,2%; enTarragona,un 7,6%,y enTerres de
l’Ebre,un 87,7%.La construcción de viviendas de protección
oficial (VPO) creció un 70,8% en el primer trimestre del año
y llegó a las 1.679 unidades.En este caso,Barcelona registró
un crecimiento del 89% yTerres de l’Ebre,del 95%.En
Lleida, la construcción deVPO cayó un 32,3%.

Crece un 14% la edificación de pisos
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