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COMERTIA La asociación ca-
talana de empresas familiares
de distribución Comertia ha in-
corporado dos nuevos so-
cios:Atlàntida, agencia especia-
lizadaenviajesdelujo,ylacade-
na de establecimientos de ven-
ta de electrodomésticos Miró.
Comertia cuenta ya con medio
centenardesocios.

La asociación crece
con Atlàntida y Miró

CASA VIVA La cadena de establecimientos de decoración y me-
naje del hogar CasaViva,del Grupo Gerplex,ha ampliado su red co-
mercial con dos nuevos establecimientos enValencia y en Logroño.
Con estas dos nuevas tiendas la compañía tiene ya 24 tiendas pro-
pias, situadas principalmente en Catalunya, Valencia y Aragón. En-
tre los planes de la compañía para 2010 destaca la puesta en mar-
cha de una tienda online para satisfacer la demanda de los clientes
de otros puntos de España. La cadena cerró 2009 con un creci-
miento de cerca del 11% en ventas y prevé crecer un 15% en 2010.
Gerplexsefundóen1955enBarcelona.

Inauguración de dos nuevas tiendas en
Valencia y en Logroño

LOW COST El salón inmobi-
liario Low Cost Barcelona cerró
ayer sus puertas tras recibir a
másde55.000visitantesycon-
tar con 95 empresas exposito-
ras. Según fuentes de la organi-
zación, durante la feria se han
negociado operaciones de
compra de pisos por valor de
másde35millonesdeeuros.

El salón recibe más
de 55.000 visitas

INDUSTRIALaConselleriad’Innovaciótrabaja,atravésdelasecre-
taríadeIndustria,enlaconvocatoriadeunareuniónentrerepresen-
tantes de los fabricantes de automóviles en Catalunya –Seat y Nis-
san– y responsables de las compañías de componentes para que
las grandes marcas estrechen lazos con sus proveedores. En una
entrevista a Europa Press, el conseller Josep Huguet avanzó que el
Govern quiere recuperar estos encuentros, que ya se habían cele-
brado anteriormente, para tener una mesa permanente en la que
losproveedorespuedanconocercuálessonloscriteriosdecompra
queexigenlasgrandesmultinacionalesyadecuarsusproductos.

Huguet promoverá reuniones entre Seat y
Nissan y proveedores catalanes

Caixa Laietana no
descarta un SIP con
Penedès y Girona
DICE AHORA QUE ES UNA OPCIÓN FACTIBLE

El grupo Cal Blay organizará
cáterings para el Barça
RESTAURACIÓN/ La terraza de techo cubierto para banquetes que el club abrirá el 18
de mayo contará con la presencia del grupo familar de Sant Sadurní d’Anoia.

PalomaSanJosé.Tarragona
La terraza de techo cubierto
parabanquetesypresentacio-
nes que el Futbol Club Barce-
lona abrirá en el Camp Nou a
partir del 18 de mayo calenta-
rá los negocios del club y de
las empresas de cátering cata-
lanas.

Cal Blay, grupo de restau-
raciónfamiliardeSantSadur-
ní d’Anoia (Alt Penedès), ha
sido una de las empresas se-
leccionadas por el Futbol
Club Barcelona para encar-
garse del cátering de una te-
rraza para eventos y fiestas
exclusivas que abrirá entre el
18 de mayo y el 18 de agosto.
Las restantes compañías que
también se encargarán del cá-
tering son Prats Fatjó, Paradís
yArc’scátering(Serhs).

Laterrazacubiertasesitua-
rá debajo del techo de tribuna
y ocupará 300 metros cua-
drados. El nuevo espacio per-
mitirá personalizar al máxi-
mo algunos lugares del esta-
dio. Quienes lo alquilen po-
drán incluir el logo de la em-
presaoelnombredelosparti-
culares en espacios enlazados
al corazón culé, como el mar-
cador y la hierba zarandeada
por las piernas del delantero
Lionel Messi. Su finalidad se-
rá la celebración de cócteles,
cenas de gala, presentaciones
y shows. La capacidad es de
220 personas para banquetes,
250 para cócteles y 1.200 para
auditorios.

“Proyectodeprestigio”
“El Barça es mucho más que
un club, y este espacio permi-
tirá organizar presentaciones
o fiestas inolvidables, que su-
pondránunaexperienciaúni-
ca”, cuenta el director general
de Cal Blay, Santi Carda. La
segunda generación al frente
de la firma está formada por
los hermanos Santi, Anna y
Jordi.

Para Carda, encargarse del
cátering es “otro proyecto de
prestigio del grupo”, cuyo ra-
dio de acción es Catalunya.
Carda estuvo este verano en

Santi Carda, director general de Cal Blay. / Elena Ramón

China y le llamó la atención
comprobar que allí el negocio
del cátering precocinado “no
funcionaría”.

Carda define el cátering co-
mo un negocio tremenda-
mente competivitvo en el que
es muy duro fidelizar al clien-
te. Sus principales rivales son
empresas como Prats Fatjó,
Paradis, Semon, Solaris y
Mercès Cátering. Para dife-
renciarse de sus competido-
res, Cal Blay también ofrece
cáterings para más de 500
personas. Sus precios oscilan
entre 25 euros por persona
paracelebracionesdetipopo-

pular y a partir de 90 euros
por comensal en los banque-
tes más sibaritas. Cal Blay se
ha encargado de servir a Sony
Ericsson, Porsche, Banca Pri-
vada Andorrana y Chupa
Chups,entreotros.

Lalíneadenegociodecáte-
ringaportamásdelamitadde
las ventas de Cal Blay, que
prevé alcanzar una factura-
ción de 10 millones de euros
este año. En 2009, las ventas
se mantuvieron estables y se
situaron en 8,2 millones de
euros. La compañía es pro-
pietaria de los restaurantes
L’Ateneu de Sant Sadurní y
Cal Blay Vinticinc, y además
gestiona los restaurantes de
Danone en Barcelona, de la
Federació Catalana de Tenis,
en Vall d’Hebron y del hotel
Imperial Tarraco, en Tarra-
gona. El grupo familiar crea-
do en 1974 por Pere Carda y
Maria Torner, cuando se hi-
cieron cargo del bar del Ate-
neudeSantSadurní.

Más tarde abrieron el res-
taurante Cal Blay e iniciaron
los platos preparados. La em-

presa tiene una nave donde
hace la producción en Sant
Pere de Riudebitlles, donde
trabaja su jefe de gastrono-
mía, Félix Aranda. La planti-
lla del grupo asciende a 160
personas.

Cal Blay ha iniciado recien-
temente una línea de negocio
consistente en producir pla-
tos preparados para máqui-
nas de vending situadas en
empresas. El precio de los
platos, que quieren sustituir a
las tradicionales fiambreras,
oscila entre 3,80 y 5,50 euros.
La firma ha instalado máqui-
nas de este tipo en compañías
comoCodorníu,RAC1,Colty
Cofidis.

Además, la compañía sirve
3.500comidasdiariasacolec-
tividades, como empresas, es-
cuelasyresidencias.

Carda dice que todo lo que
aprendió como capitán de
hockey en el equipo de Igua-
lada (Anoia) es aplicable al
mundodelosnegocios.Sutri-
ple receta mágica es el trabajo
en equipo, la implicación y el
liderazgo.

El grupo ha iniciado
una línea de platos
preparados para
comercializar en
máquinas de vending

Las ventas llegaron a
los 8,2 millones en
2009 y el objetivo es
alcanzar los 10
millones este año

● Cal Blay gestiona el
restaurante de la‘Casa
Danone’y locales en
Tarragona y Sant Sadurní.

● Ha organizado cáterings
para Sony Ericsson,Porsche,
Banca PrivadaAndorrana y
Chupa Chups.

● La compañía sirve 3.500
comidas diarias a
colectividades como
empresas y escuelas.

● Cal Blay tiene una nave de
producción en Sant Pere de
Riudebitlles y su plantilla
asciende a 160 personas.

● Sus responsables definen
el negocio del cátering como
“competitivo”,y ven difícil
fidelizar el cliente.

Diversificación

KELAR, S.A.
Don Damiá Arque Saleta, administrador único de la compañía KELAR, SA convoca a los
accionistas de fa sociedad a la Junta General Ordinaria y Extraordinaria, que tendrá
lugar en el domicilio social sito en C/ Riera dels Frares, n° 2 a 8, de L’Hospitalet de
Llobregat, el día 31 de mayo de 2010 a las 17:00, en primera convocatoria, y si no se
alcanzara el quórum exigido, el día siguiente, 01 de junio de 2010, en segunda convoca-
toria, en el mismo lugar y hora para deliberar y tomar acuerdos sobre los asuntos com-
prendidos en el siguiente

ORDEN DEL DÍA
Primero.- Ratificación  de  la   elección   del   nuevo  órgano  de   administración, y  de
la consiguiente  modificación, del  órgano de administración consistente en  el Consejo
de Administración por el de administrador único y de los art. 11 y 14 de los estatutos
sociales.
Segundo.- Ratificación de la elección del nuevo domicilio, y de la consiguiente modifi-
cación del art. 5 de los Estatutos sociales.
Tercero.- Discusión, y en su caso aprobación de la retribución a percibir por el adminis-
trador.
Cuarto.- Examen y aprobación, en su caso, de la Memoria, Balance, cuentas de pérdi-
das y distribución de beneficios, del ejercicio 2009 el 31 de diciembre de 2009.
Quinto.- Discusión, y en su caso, nombramiento de auditores .
Sexto.- Información sobre el arrendamiento del inmueble sito en C/ Riera dels Frares,
2-8.
Séptimo.- Información, y ratificación de la venta del inmueble sito en C/ Juan Sebastián
Bach de L’Hospitalet de Llobregat.
Se hace saber a los accionistas de sus derechos:
a) A acudir por si o representados a dicha Junta, en este último caso la representación
deberá cumplir con los requisitos previsto en el art. 104 y 106 de la LSA para que la
misma pueda producir plenos efectos frente a la sociedad,
b) A solicitar información acerca de los asuntos comprendidos en el orden del día, de
conformidad con lo dispuesto en el art. 112 de la LSA
c) A examinar, de conformidad con lo previsto en el art. 144, en el domicilio social, el
texto íntegro de la modificación objeto de ratificación y del informe sobre la misma y de
pedir la entrega y/o el envío gratuito de dichos documentos,
d) A obtener, de conformidad con lo previsto en el art. 212 de la LSA, de forma inmedia-
ta y gratuita, los documentos relativos a las cuentas anuales e informes de gestión que
han de ser sometidas ha aprobación.

En Hospitalet de Llobregat a 19 de abril de 2010
Fdo. Damiá Arque Saleta, Administrador único

Expansión.Barcelona
Caixa Laietana contempla
ahora entre sus opciones a
medio plazo la creación de un
Sistema Institucional de Pro-
tección (SIP) junto a Caixa
Penedès y Caixa Girona, lo
que daría paso a una fusión
fría entre las entidades catala-
nas que han quedado fuera de
las otras dos integraciones de
lacomunidad.

Fuentes de la caja con sede
en Mataró (Maresme) han
explicado a Europa Press que
se trata de una opción factible
y que se podría “encarrilar”
antes de verano, pese a que
por el momento las tres enti-
dadessiguenanalizandootras
alternativas.
Así,PenedèsyLaietanaestu-

dian integrarse en alguna SIP
con cajas del resto de España,
tras fracasar en diciembre las
negociacionesentreellaspara
realizar una fusión a dos ban-

das. Desde ambas entidades
mantienen que estas conver-
saciones están “congeladas”,
pero no “rotas”, lo que deja
margen a negociar otras posi-
bilidadesdecolaboración.

Por su parte, Girona acaba
deaprobarsuplanestratégico
para operar en solitario tras
descolgarse de la fusión de
Unnim (Caixa Sabadell, Te-
rrassa y Manlleu), pero fuen-
tes de la caja afirman que no
está descartado buscar alian-
zas si lo marcan “los núme-
ros”.

La opción de un SIP entre
las tres cajas catalanas que
han quedado por ahora fuera
del proceso de reestructura-
cióndelsector–ademásdeLa
Caixa, que no necesita alian-
zas–, sería bien vista por la
Generalitat,yaqueasíevitaría
integraciones interregionales,
alasquenoesfavorable.

Precisamente hace dos se-
manas, el conseller d’Econo-
mía, Antoni Castells, afirmó
que con las seis cajas que se
están fusionando en Catalun-
ya“noseagotaelrecorrido”,y
que “otras fórmulas también
sonaceptables”,comolosSIP.

Penedès y Laietana
analizan también la
opción de unirse a
una SIP con otras
cajas españolas
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