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PROMOTORA
I ADMINISTRADORA

VALLES 92, S.A.
Es convoca els senyors accio-
nistes a la Junta General
Extraordinària de la Societat,
que se celebrarà a Barcelona,
passeig Manuel Girona, 71, bai-
xos, 3a, el dia 24 de juliol de
2009, a les 18 hores, en prime-
ra convocatòria, i l'endemà, a
la mateixa hora i al mateix lloc,
per celebrar-la, si escau, en
segona convocatòria, per trac-
tar el següent ORDRE DEL DIA:

Primer: Examen i, si escau,
aprovació dels Comptes
Anuals –Balanç, Comptes de
Pèrdues i Guanys i Memòria–
corresponents a l 'exercici
social tancat el 31 de desem-
bre de 2007 i a l'exercici social
tancat el 31 de desembre de
2008, així com de l'Informe de
Gestió de cadascun dels exer-
cicis. Aprovació, si escau, de la
gestió de l'Òrgan d'Administra-
ció en els esmentats exercicis. 

Segon: Examen i aprovació,
si escau, de la proposta d'apli-
cació del resultat de l'exercici
de 2007 i de l'exercici 2008. 

Tercer: Autorització per ele-
var a públics els acords que
s'adoptin. 

Quart: Precs i preguntes. 
Cinquè: Lectura i, si escau,

aprovació de l'Acta de la reu-
nió. 

A partir de la convocatòria
de la Junta General, qualsevol
accionista podrà obtenir de la
societat, de forma immediata i
gratuïta, els documents que
han de ser sotmesos a l'apro-
vació d’aquesta, així com l'in-
forme de gestió. 

Barcelona, 10 de juny de 2009. 
L'ADMINISTRADOR

Signat: Javier Badia Ribot

Cinc
cèntims

Les vendes de Seat
a Alemanya es
disparen un 113%

Les vendes de Seat a Alema-
nya es van disparar un 113 per
cent el mes de maig passat
gràcies al pla d’ajudes direc-
tes del govern alemany. La fili-
al de Volkswagen va comerci-
alitzar en aquell país 7.700 au-
tomòbils. Tot i això, les vendes
globals de Seat es van situar al
maig en 31.600 unitats, cosa
que representa una caiguda
d’un 10,4 per cent respecte al
mateix mes del 2008, sensi-
blement inferior als retroces-
sos experimentats en mesos
precedents. VW ha registrat
unes vendes mundials de
556.700 unitats de totes les
seves marques durant el mes
de maig, un 1,5 per cent més.

La Caixa, satisfeta
amb l’experiència al
mercat xinès
El director general de La
Caixa, Joan Maria Nin, va des-
cartar ahir a Xangai entrar a
la Xina en el futur amb sucur-
sals pròpies. El grup és pre-
sent al gegant asiàtic a través
de la seva participació del 9,9
per cent al Bank of East Asia
(BEA) de Hong Kong, “en qui
confiem i que està demos-
trant a més una excel·lent
gestió”, va assegurar Nin. És
per això que de moment no
es plantegen una xarxa de su-
cursals pròpies.

Immobiliari Obertura del Primer Saló de les Oportunitats Reportatge

Molts interessats en
gangues immobiliàries
REBAIXES · El públic respon positivament a una fira que ofereix habitatges amb
descomptes de fins al 50% OFERTA · Molts productes de segona residència i en la
primera corona metropolitana PROPOSTES · Cal buscar i comparar les oportunitats

B. Badrinas
BARCELONA

J
osep Vives, veí de Bala-
guer, busca vendre una
promoció de 35 pisos
acabada fa 18 mesos al
centre de la capital de la

Noguera. “Potser hi ha gent gran
jubilada de Barcelona que vol
canviar d’aires i marxar a viure a
Balaguer, un poble amb 15.000
habitants i molt agradable”, ex-
plica Vives. En aquesta promo-
ció es poden trobar habitatges a
partir dels 120.000 euros. “No
hem venut ni un sol pis i hem
perdut, fins i tot, cinc arres”, as-
segura Vives, que comparteix un
petit expositor amb altres qua-
tre promocions al Saló Immobili-
ari del low cost, que se celebra
fins diumenge a les instal·laci-
ons de Fira de Barcelona de
Montjuïc.

La fira va obrir ahir les seves
portes amb una bona presència
de públic, que buscava primeres
i segones residència o, simple-
ment, tafanejava entre una ofer-
ta que en general presenta des-
tacats descomptes. “Hi ha una
bona oferta de segones residèn-
cies per tot Catalunya i Balears,
a més de bastants pisos a la pri-
mera corona o barris de la peri-
fèria de Barcelona”, expliquen
Ferran i Aurembiaix, una jove

parella a la recerca d’una viven-
da a l’Eixample. “Nosaltres –afe-
geixen– no hem trobat el que
busquem perquè hi ha pocs pisos
als barris més cèntrics de Barce-
lona; suposo que les immobiliàri-
es presenten aquí l’oferta més
difícil de col·locar”.

L’agència Serveis i Gestió, de
Martorell, comercialitza una
torre d’habitatges a la nova
plaça Europa de l’Hospitalet del
Llobregat. Una vivenda de vui-
tanta metres quadrats amb tres
habitacions costava mesos enre-
re 526.000 euros, un preu que
ara ha quedat rebaixat fins a
388.000 euros. “Però bé, tot és
negociable”, assegura un profes-
sional de Serveis i Gestió davant
l’interès per la promoció.

Fernando Segura fa un mes
que va començar a buscar una
vivenda familiar a Barcelona.
En poc més d’una hora ha con-
cretat quatre visites per conèi-
xer els pisos que, segons la seva
opinió, presenten un preu “lleu-
gerament” inferior al del mer-
cat. Del mateix parer és una pa-
rella en la cinquantena que
busca oportunitats a la zona
alta de Barcelona: “Hem vist al-
guna cosa interessant que cre-
iem que sí que presenta un preu
rebaixat, però encara hem de vi-
sitar el pis personalment”.

Molts potencials compradors

es passejaven per la fira recopi-
lant informació per estudiar-la
amb més tranquil·litat i per, si és
el cas, concretar una visita en els
propers dies. Ana Depra, de la
immobiliària catalana Habitat,
constatava la gran activitat co-
mercial del saló: “En les dues pri-
meres hores he atès una cin-
quantena de persones”.

Al Primer Saló de les Oportu-
nitats Immobiliàries, més cone-
gut com a low cost immobiliari,
hi participen 173 empreses que
anuncien grans descomptes que
en alguns casos arriben al 50 per
cent. “En el sector tèxtil hi ha re-
baixes; per què no en podem fer

al sector immobiliari?”, reflexio-
na Ramon Martí, petit promotor
amb una botiga al carrer Valèn-
cia de Barcelona, que afegeix:
“Ara la gent busca gangues, un
producte barat que es trobi a la
zona desitjada”. El promotor
aprofita la fira per ofertar un
conjunt de cases a la Cerdanya,
al municipi de Querforadat, a
partir de 300.000 euros, davant
els 429.000 euros de mesos en-

rere. “Amb aquests preus el que
busques és vendre i treure’t de
sobre despeses de finançament
per perdre com menys diners
millor”, diu Martí, que destaca
que això es fa complicat en un
sector com l’immobiliari, que ha
viscut els últims anys “amb ren-
dibilitats molt altes”.

Grans grups
Malgrat la polèmica que ha ge-
nerat la celebració de la fira
amb l’Associacció de Promotors
i Constructors d’Edificis de Bar-
celona, la principal patronal ca-
talana del sector, no només pe-
tits promotors tenen el seu ex-
positor en el saló immobiliari
del low cost. Grans grups com
Reyal-Urbis, Vallehermoso, Ha-
bitat i Procam, la immobiliària
de Caixa Catalunya, han aprofi-
tat el certamen per mirar de
col·locar els seus productes en
un moment de poques vendes.

En definitiva, qui s’acosti
aquest cap de setmana a la fira
podrà trobar un petit basar amb
una oferta francament variada
de segones residències a la Costa
Brava, Costa Daurada i Illes Bale-
ars, a més de diverses opcions de
primeres residències en munici-
pis de l’àrea metropolitana.
Menys productes i amb descomp-
tes més limitats per a l’interessat
en un habitatge a Barcelona. ■

El saló immobiliari de ‘low cost’ va obrir ahir les seves portes al recinte de Fira de Barcelona a Montjuïc ■ CRISTINA CALDERER

Un petit promotor diu
quedesprésdelsúltims
anysgloriososelsectorté
dificultatsperreduirmarges
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