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Immobiliari Obertura del Primer Salo de les Oportunitats Reportatge

El salé immobiliari de ‘low cost’ va obrir

PREU

ARANTIT

ahir les seves portes al recinte de Fira de Barcelona a Montjuic I CRISTINA CALDERER

Molts interessats en
gangues immobiliaries

REBAIXES - El public respon positivament a una fira que ofereix habitatges amb
descomptes de fins al 50% OFERTA - Molts productes de segona residenciaien la
primera corona metropolitana PROPOSTES - Cal buscar i comparar les oportunitats

B.Badrinas
BARCELONA

osep Vives, vei de Bala-

guer, busca vendre una

promoci6 de 85 pisos

acabada fa 18 mesos al

centre de la capital de la
Noguera. “Potser hi ha gent gran
jubilada de Barcelona que vol
canviar d’aires i marxar a viure a
Balaguer, un poble amb 15.000
habitants i molt agradable”, ex-
plica Vives. En aquesta promo-
cid es poden trobar habitatges a
partir dels 120.000 euros. “No
hem venut ni un sol pisi hem
perdut, finsi tot, cinc arres”, as-
segura Vives, que comparteix un
petit expositor amb altres qua-
tre promocions al Sal6 Immobili-
ari del low cost, que se celebra
fins diumenge ales instal-laci-
ons de Fira de Barcelona de
Montjuic.

La fira va obrir ahir les seves
portes amb una bona preséncia
de public, que buscava primeres
isegonesresidéncia o, simple-
ment, tafanejava entre una ofer-
ta que en general presenta des-
tacats descomptes. “Hi ha una
bona oferta de segones residén-
cies per tot Catalunya i Balears,
amés de bastants pisos a la pri-
mera corona o barris de la peri-
feria de Barcelona”, expliquen
Ferran i Aurembiaix, una jove

parella alarecerca d'una viven-
da al’Eixample. “Nosaltres —afe-
geixen—no hem trobat el que
busquem perque hi ha pocs pisos
als barris més céntrics de Barce-
lona; suposo que les immobiliari-
es presenten aquil’oferta més
dificil de col-locar”.

L’agéncia Serveis i Gestio, de
Martorell, comercialitza una
torre d’habitatges alanova
placa Europa de 'Hospitalet del
Llobregat. Una vivenda de vui-
tanta metres quadrats amb tres
habitacions costava mesos enre-
re 526.000 euros, un preu que
ara ha quedat rebaixat fins a
888.000 euros. “Pero bé, tot és
negociable”, assegura un profes-
sional de Serveis i Gestié davant
I'intereés per la promocio.

Fernando Segura fa un mes
que va comencar a buscar una
vivenda familiar a Barcelona.
En poc més d’'una hora ha con-
cretat quatre visites per conéi-
xer els pisos que, segons la seva
opinid, presenten un preu “lleu-
gerament” inferior al del mer-
cat. Del mateix parer és una pa-
rella en la cinquantena que
busca oportunitats ala zona
alta de Barcelona: “Hem vist al-
guna cosa interessant que cre-
iem que si que presenta un preu
rebaixat, pero encara hem de vi-
sitar el pis personalment”.

Molts potencials compradors

es passejaven per la fira recopi-
lant informacié per estudiar-la
amb més tranquil-litat i per, si és
el cas, concretar una visita en els
propers dies. Ana Depra, de la
immobiliaria catalana Habitat,
constatava la gran activitat co-
mercial del salé: “En les dues pri-
meres hores he ates una cin-
quantena de persones”.

Al Primer Sal6 de les Oportu-
nitats Immobiliaries, més cone-
gut com a low cost immobiliari,
hi participen 173 empreses que
anuncien grans descomptes que
en alguns casos arriben al 50 per
cent. “En el sector téxtil hi ha re-
baixes; per que no en podem fer

Un petit promotor diu
que després dels Ultims
anys gloriosos el sector té
dificultats per reduir marges

al sector immobiliari?”, reflexio-
na Ramon Marti, petit promotor
amb una botiga al carrer Valén-
cia de Barcelona, que afegeix:
“Arala gent busca gangues, un
producte barat que es trobiala
zona desitjada”. El promotor
aprofita la fira per ofertar un
conjunt de cases a la Cerdanya,
al municipi de Querforadat, a
partir de 300.000 euros, davant
els 429.000 euros de mesos en-

rere. “Amb aquests preus el que
busques és vendre i treure’t de
sobre despeses de finangament
per perdre com menys diners
millor”, diu Marti, que destaca
que aixo es fa complicat en un
sector com 'immobiliari, que ha
viscut els ultims anys “amb ren-
dibilitats molt altes”.

Grans grups
Malgrat la poléemica que ha ge-
nerat la celebracié de la fira
amb I’Associaccié de Promotors
i Constructors d’Edificis de Bar-
celona, la principal patronal ca-
talana del sector, no només pe-
tits promotors tenen el seu ex-
positor en el sal6 immobiliari
del low cost. Grans grups com
Reyal-Urbis, Vallehermoso, Ha-
bitat i Procam, laimmobiliaria
de Caixa Catalunya, han aprofi-
tat el certamen per mirar de
col-locar els seus productes en
un moment de poques vendes.
En definitiva, qui s’acosti
aquest cap de setmana ala fira
podra trobar un petit basar amb
una oferta francament variada
de segones residéncies ala Costa
Brava, Costa Daurada iIlles Bale-
ars, amés de diverses opcions de
primeres residéncies en munici-
pis de I'area metropolitana.
Menys productes i amb descomp-
tes més limitats per al'interessat
en un habitatge a Barcelona. l



