
Immobiliari L’opinió dels visitants ~-~ ia fira ~low cost

Somnis barats de 70 m2
INTERI:S ¯ Milers de ciutadans omplen a vessar el Saló d’Oportunitats Immobili~.ries a la recerca de

i gangues en habitatge HIPOTECA, El finan(~ament del pis és la preocupació m&xima dels compradors

Jordi Garrip
BARCELONA

~ espai reservar per la

L Fira del Iow cost, Saló
de les Oportunitats

J Irtmaobili&ries, ha
servir aquest cap de

setmana perqu~ molts catalans po-
gllessin pensar a materialitzar el

i seu sonmi d’adquirir un habitatge
en LempB de depressió com aquest
o, contrariament, per fer miques
qualsevol quimera imaginada de 70

[ metres quadrats.
Sobta en el visitant del Iow cost

l’agressivitat de la publicitat que el
sotja, basada en la simplicitat bina-
ria de l’abans/després. Expressives
guixades sobre els preus antics del-
×en paB a cridaners cartells a les
noves i seductores ofertes: passem
dels 149.000,230.000 o 100.000
euros de rahir als 110.000, 190.000
o 70.000 dels nous temps de la re-
bai×a urgenL Ballen els percentat-

[ ges: 30%, 35%, 40% menys.

Potser no tant
Grans rebaixes? La Montse, una ad-

, miniBtrativade 31 anysdeBarcelo-
, na, que cerca alguna ganga de dues
habitacions, ha constatat d’una
llambregada que "no es veuen gaires
coses interessants de Barcelona, i
les rebaixes reahílen t~ no són tan lla-
mineres com havien dit per atreure
el púb]ic al saló".

, Josep Lluís Espés, en canvi, reco-
n x que s~ q ~e han balxat els preus,
és elal; pero és que veniem d’un món
irreal". Aquest adnfinistratiu de 50
anys, que eerea amb la seva dona
"una casa de segona ma dins d’un

Potenclals
compradors
repassant les
ofertes que es
)resenten a la tira

1 MARIA ÀNGELS
TORRES

: preu raonable", havist preus que re-
alment ii han cridat l’atenció, "cara
melB molt bonics, pel’6 cal compro-
var in situ si realment són tan inte-
ressants’. Potser si que hi ha ofertes
per acontentar possibles compra-
dors, per6 calintel~~ogar-se sobre si
els bancs estaran disposats a ~lml-
qar la felicitat d’aquests aspirants a
pmpietaris. La Maria, la dona d’en
Josep LIuis, no els vea gaire dispo-
sats i crea que "els preocupa més
com han de fman(~ar el fitxatge de

Cristiano Ronaldo pel Reial Madrid".
Conxa Gm~ía, comercial, vea bons
preus, "per5 encara són masBa alts
per a un sou normal". S’ha fLxat, com
moltB altreB, que les caLxes tenen un
paper estel.lar a la tira, perque "els
interessa revendre la hipoteca que
altres no els han acabat de pagar".

L’Elías, de 30 anys, crea que "els
organitzadors no han mterpretat el
concepte de low cost i tinc la sensa-
ció que només han desinflat la cotit-
zació per poder parlar de rebalxes".

173
entltat$, entre
empreses immobi-
liaries, agents de la
propietat immobi-
lihria, caixes d’es-
talvi i altres han
participar en el pri-
mer Saló de les
Oportunitats Im-
mobilifiries.

70%
de rebaixa oferia
algun operador, en
operacions que es
fan en r~gim d’us
defruit. Alguna en-
titat regala als visi-
tants vals de des-
compte de 5.000
euros per la com-
pra d’un pis.

En Francisco, de 55 anys, assegura
que "si tens ganes de comprar, es
pot fen pero has de pressionar en la
negociació". És ciar que, com dia,
"cal resoldre previament el financia-

rnent, si no vols que dilhin s el banc
et sotmeti a una dutxa freda de rea-
litat". La Carme i en Jordi han fet els
deureB i assenyalen que "no tin-
drem problemes pel finazl(~ament, ja
n’hem parlar amb la caixa d’estalvis,
i ara a veure si trobem 70 metres
quadrats a Barcelona". ̄
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