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ivendres, 12 dejuny, 9:50 del
W mati. Quedenescassosdeu
## minuts perqué el primer
sald immobiliari de baix cost, el Salé
Low Cost, obri les seves portesenel
palau mimero 8 del recinte firal de
Montjuic de Fira de Barcelenaila
cua que es forma davant I'entrada
ja és considerable, Lobjectiu entre
els que esperen a comprar la seva
entrada de cinceuros és clar: serels
primers a tocar de prop les espera-
desofertes. Lexpectaci6és tangran
queel president del Collegi dAPl de
Barcelona, Joan Ollé,descriulaimat-
ge com «el que passa €] primer dia
de rebaixes a El Corte Inglés». Una
part del sector immobiliari ha apos-
tat fort pel salé, perd el bon ambient
a primera hora del mat{ ha sorprés
finsitot els organitzadors. Elmateix
Enric Lacalle, artifex d’aquesta ini-
ciativa pioners, ho reconeix. «Ens
esperavem éxit d’assisténcia, perd
veure una cua tan gran a primera
hora n'ha sorprés», admet mentre
déna instruccions per obrir noves
taquilles per vendre entrades.

Les 178 empreses expositores del
sal6 encara ultimen els darrers de-
tallsmentreelsprimersvisitantssén
atesos per comercials que exposen
amb la millor de les seves cares les
suculentesofertes. Lesrebaixesoscil-
lensegonslestand perd elsmissatges
sonclars: «Latisorada de preus, des-
comptes del 30% 0 «Els hem rebai-
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FIRADEBARCELONAACULL AQUEST CAPDESETMANAELPRIMER SALOIMMOBILIARILOW COST AMBOFERTES QUE SUPERENEL
30% DE DESCOMPTE I DESPERTA LEXPECTACIO ENTRE UNS VISITANTS QUE FAN CUA PER ACONSEGUIR LA SEVA PROPIA GANGA
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QUI EN DONA MES? Caixa Catalunya ofereix 6.000 euros de descompte addicional sobre els preus ja rebaixats

xat finsal preu de proteccid oficialy.
Aquf no cal guardar les aparences,
esve al quees ve.

Ho saben, per exemple, FAniana i
el Miquel Angel, de 35133 anys. Han
vingut abuscar un pis al'Hospitalet,
aprop delsseus pares, perqué el seu
de Terrassa ha quedat petit després
detenir unanenaivolen anaraviure
a prop de la famflia. El seu pressu-
post, 240.000 euros. Ja han parlat
ambalgunesimmobilisries, perd de
moment no han trobat el que bus-

173 EMPRESES
PORTEN PRODUCTES
AMB IMPORTANTS
DESCOMPTES

quen. Nohi ha pressa, sestarantotel
diaalsaléiencaraels quedenmoltes
taules en qué asseure’s, També han
vingut a passar el dia i a provar sort
I'Olga i el Juan Carlos. Ells buscuen
una segona residéncia a Parea de
Tarragona queno superiels 180.000

naixa!

euros. «Nosaltres ja tenim pagat el
pis on vivim i ara ens fa ilusié tenir
un lloe per anar de vacancesy, ex-
pliquen.

Les histories que s'entrellacen als
passadissos del sald sén molt varia-
des. Des de parellesjoves amb nens
queviuen delloguerivolenferelsalta
la compra finsanoisjovesque vénen
acompanyats dels seusparesalare-
cerca d’una oportunitat per eman-
cipar-se, passant per jubilats que
busguen opcionsinteressantsper als

seusestalvis. Peraixo, lespromotores
saben que hauran de plantejar pro-
ductesamidade cada circumstaneia.
Esel que fan, per exemple, al'estand
deReyal Urbis. David Gispert, direc-
tor regional de la firma a Catalunya
i Balears, explica que «es tracta de
Tigar les ganes de vendre amb les
ganes de comprar». En la passada
edici6 del Barcelona Meeting Point,
Reyal Urbis varegistrar 800 visites

- 1en aquest Low Cost esperen una

xifra similar. «Aquest sal6 serd un
bontermdmetre per sabercomesta
totx, diu. Just al davant 'estand de
Caixa Catalunya-Procamnoparade
rebre gent i, una mica més enil, la
immobiliaria Promhogar ofereix 120
pisosambdescomptes que arribenal
40%, a preud’hipoteca. «Dela matei-
xamanera que durant el boom vam
apujar preus ara tocaajustar-los», diu
el responsable de ' Area Residencial
delafirma, Gonzalo Marquez. Lesex-
pectatives sénbones, perd Marquez
reconeix queel visitant d'aquest sal6
«és exigent; sap el que es pot nego-
ciar».

Els promotors sesforcenper donar
laimatge que nohihauré gaires més
oportunitatscom aquesta. Els preus,
diu Olié, no tenen gaire més recor-
regut a la baixa. El Collegi AP
ha aprofitat el salé per presentar el
darrer informe sobre els preus dels
pisos de segonama a Barcelona, que
baixaren un 2% el segon trimestre
de 'any respecte del primer (un 11%
interanual). «S’ha esgotat el cicle a
la baixa», diu Ollé. &




