
La caja presidida por Narcís Serra mantendrá los servicios centrales en la Plaça Antoni Maura, en
Barcelona, pero centralizará Procam, Invercartera,Ascat y otras participadas en el Baix Llobregat.

Caixa Catalunya ha reorga-
nizado su estructura interna
para mejorar la eficiencia y la
gestión. La caja presidida por
Narcís Serra ha decidido
centralizar todas sus filiales
en un nuevo edificio corpo-
rativo en El Prat (Baix Llo-
bregat). A este sede se trasla-
darán las filiales Procam. In-
vercartera y Ascat, entre
otras sociedades. Hasta aho-
ra, la caja tenía la operativa
de estos negocios dispersa en
cuatro edificios distintos en
la capital catalana. Tras la
nueva reorganización, la caja
contará con dos centros en
Catalunya.Lasedecentralde
la caja se mantendrá en la
Plaça Antoni Maura y el res-
todeactividadessedesplaza-
rán a El Prat. El proceso im-
plicaráeltrasladodecercade
200 trabajadores, que se lle-

vará a cabo en los próximos
meses hasta noviembre.
Caixa Catalunya ha impulsa-
do diversas medidas para
mejorar la eficiencia desde
que se incorporó el nuevo
equipo directivo. La entidad
ha reordenado la actividad
inmobiliaria bajo tres socie-
dades tenedoras de activos y
ha situado a Eduard Mendi-
luce al frente de Procam. La
segunda caja catalana au-
mentó un 52,5% el resultado
recurrente en el primer tri-
mestre del año, hasta sumar
45,6 millones de euros. Este
dato excluye el efecto de la
venta de Abertis, y los 200
millones de euros de provi-
siones subestándar realiza-
das en 2008. El beneficio
atribuido del grupo, si se in-
cluyen estas partidas, se re-
dujoun83,1%.P3

El grupo de infraestructuras
Abertis ha constituido In-
fraestructures Viàries de Ca-
talunya.Lanuevasociedadno
cuenta con ningún proyecto
definido por el momento, pe-
ro podría optar tanto a los
nuevos concursos de peaje en
la sombra de la Generalitat
como a carreteras de peaje
convencional. P4

Caixa Catalunya traslada sus
filiales a una sede en El Prat
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Abertis crea una
sociedad para
concursos viarios
en Catalunya
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Piquadro ultima
detalles para abrir una
tienda en la T1 P4

Pirelli presenta hoy un
ERE para despedir a
400 empleados P5

Mas ve al tripartito “en
la UCI”, pero descarta la
moción de censura P7
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Mucho público y pocas ventas
de pisos en el salón Low Cost
Sesenta mil personas, según
los organizadores, han acu-
dido durante tres días a la
primera edición del Salón de
las Oportunidades Inmobi-
liariasLowCost,queayerce-
rró sus puertas en el recinto
de Montjuïc de la Fira de
Barcelona. El éxito de públi-
co contrasta con el escaso
número de operaciones de
compraventa de pisos que se
han cerrado durante la cele-

bración del certamen. Sin
embargo, Joan Ollé, presi-
dente del Colegio Oficial de
Agentes de la Propiedad In-
mobiliaria (API), matiza que
“enelsalónnosesacael talo-
nario y se firma; se hacen re-
servas verbales y compromi-
sos para la semana próxima:
cada API saldrá de aquí con
400 contactos”. Los stands
de las cajas de ahorros –con
Caixa Catalunya a la cabeza–

han sido los más visitados en
Low Cost, donde también
han presentado sus ofertas
grandes promotoras como
Reyal Urbis, Habitat o Va-
llehermoso. Para algunos de
los asistentes al salón, las
gangas no eran suficiente
atractivas. “Pues no es para
tanto, esperaba mejores pre-
cios”, se lamentaba el sábado
una pareja joven con un ni-
ño.P8

Aisa-Fergo: Pero,
¿quién es Carlos
Fernández Gómez?
Carlos Fernández Gómez no
se mueve en los círculos habi-
tuales de los constructores y
su nombre no suena entre los
promotores de Barcelona. El
empresario ha pasado de ser
undesconocidoaliderarlafu-
sión de su grupo de construc-
ción con la inmobiliaria Aisa,
que ve en la operación la últi-
ma vía para asegurar su futu-
ro. Fernández Gómez, que
lleva más de veinte años en el

sector, asegura que Grupo
Fergo está compuesto por un
conjunto de sociedades que
sumanunacifradenegociode
100 millones de euros. El em-
presario entró en la operación
hace seis meses por el atracti-
vo de adquirir una empresa
cotizada, aunque Aisa lleva
más de un año suspendida en
bolsa.Lafusiónestásujetaala
refinanciación de la deuda de
Aisa.P5

Salvador Alemany, presidente.

Las empresas químicas y las
constructoras son las que más
certificados solicitan para ob-
tener las deducciones fiscales
relacionadas con el I+D+i, se-
gún la Agencia de Acredita-
ción en Investigación, Desa-
rrollo e Innovación Tecnoló-
gica, Aidit, dirigida por Anna
Maria Sánchez. En 2008 se
realizaron 672 solicitudes. P6

El sector químico
lidera las
certificaciones de
investigación

Anna Maria Sánchez. /E.R.

El certamen de las oportunidades inmobiliarias se clausuró ayer en Barcelona.

Oficina de Caixa Catalunya./E.R.

Edificio de Aisa, en Barcelona, que pasó a manos de Nozar.
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CATALUNYA
MERCADO INMOBILIARIO
EL ÉXITO DE PÚBLICO DEL SALÓN LOW COST, QUE SE CLAUSURÓ AYER EN LA FIRA DE BARCELONA, NO SE HATRADUCIDO EN UNA
AVALANCHA DE OPERACIONES DE COMPRA DE PISOS.

Colas, rebajas y contactos
P.Riaño.Barcelona
Sin florituras ni grandes pa-
neles publicitarios, un total
de 173 empresas han estado
presentes durante todo el fin
desemanaenelprimerSalón
de las Oportunidades Inmo-
biliarias Low Cost. Las colas
han sido una de las constan-
tes del evento, así como las
ofertas y rebajas con las que
tratar de atraer comprado-
res. Muchas visitas y consul-
tas que constatan el interés
que sigue existiendo por el
sector inmobiliario, pero po-
casoperacionescerradas.

A las cuatro de la tarde del
sábado, el palacio número 8
del recinto ferial de Montjuïc
de Fira de Barcelona era un
hervidero de gente. A medi-
da que la tarde avanzaba y se
alejaba la hora de comer, los
pasillosdeLowCostsellena-
ban de más y más visitantes.
El día antes, el viernes, y el
domingolaimagenserepitió.

Low Cost no ha tenido na-
da que ver con cualquiera de
las ediciones de Barcelona
Meeting Point (BMP), su
hermano mayor. Si en BMP
todo se presenta ordenado y
con los mejores materiales,
enLowCostsehaoptadopor
los costes más reducidos:
carteles hechos con papel y
escritos a mano, stands de
pequeñas dimensiones y na-
da de obsequios para los visi-
tantes.

En los momentos de máxi-
maafluenciadepúblico,Low
Cost llegó a parecer un mer-
cadillo inmobiliario, con pa-
peleras llenas a rebosar y
ofertas de pisos en venta re-
cubriendo el suelo, huérfano
de moqueta salvo por una es-
trecha banda roja colocada
porCaixaCatalunya.

Cajasdeahorros
La caja presidida por Narcís
Serra ha sido la gran triunfa-
dora del salón. Su espacio,
uno de los más llamativos y
de mayor tamaño, fue el más
visitado. Las mesas con orde-
nadores portátiles en las que
los comerciales atendían al
público han estado llenas du-
rante los tres días del evento
yenlashoraspuntaseforma-
ron colas de hasta cincuenta
personas. Treinta por ciento
de descuento y Oferta espe-
cial: 6.000 euros adicionales
han sido algunos de los recla-
mosdeCaixaCatalunya.

Lasegundacajadeahorros
catalanayCaixaSabadellhan
tenido que ampliar su super-
ficie durante el salón debido
a la elevada demanda. Caixa

El presidente del
Colegio Oficial de
API dice que“en el
salón no se saca el
talonario y se firma”

Según los organizadores, Low Cost ha atraído a más de 60.000 visitantes en tres días.

Caixa Catalunya ha sido la triunfadora del salón.

La primera edición
de Low Cost cerró
ayer sus puertas en
la Fira de Barcelona
tras recibir más de
60.000 visitantes,
según los organiza-
dores. “Ha sido un
éxito por encima de
todas las previsiones
más optimistas”, dijo
Enrique Lacalle, pre-
sidente del salón.

LA CLAVE

Stand de Caixa Sabadell en el certamen.

esperaenlacoladeCaixaCa-
talunya.

Lasrebajasnohan sidosu-
ficientes para cerrar opera-
ciones.“Enelsalónnosesaca
el talonario y se firma –expli-
ca Joan Ollé, presidente de
ColegioOficialdeAgentesde
la Propiedad Inmobiliaria
(API) de Barcelona-; se ha-
cen reservas verbales y com-
promisos para la semana
próxima: cada API saldrá de
aquícon400contactos”.

Lo mismo explica el co-
mercial de una promotora
que oferta pisos en Sant Pol
de Mar (Maresme), mientras
que la responsable del stand
de Habitat –en concurso de
acreedores- atendió a más de
50personasenlasdosprime-
ras horas de Low Cost, pero
nocerróningúntrato.

La presencia de las gran-
des inmobiliarias, como Ha-
bitat, Reyal Urbis y Valleher-
moso, ha sido reducida,
mientras pequeños promo-
tores e, incluso, fabricantes
de muebles han copado la
mayoría del espacio. Las
ofertas no se han ceñido úni-
camente a Catalunya –algu-
nas promotoras vendían pi-
sos en la Comunidad Valen-
ciana– ni a la primera resi-
dencia, con viviendas en la
costaycasasenelPirineo.

En Low Cost también ha
habido espacio para ofertas
dirigidas a inversores. Apro-
veche la situación para incre-
mentar su patrimonio, reza-
ba el cartel escrito a mano de
Assets Plus. En su stand, dos
jóvenes atendían a potencia-
les clientes, a los que adver-
tían sobre una de las vivien-
das que ofertaban: “Está en
Montbau [en la ciudad de
Barcelona], pero para vivir
noselarecomiendo”.

En la puerta de salida de
Low Cost, algunas caras de
decepción. “Pues no es para
tanto, esperaba mejores pre-
cios”, se lamentaba una pare-
jajovenconunniñoenunca-
rrito.“Estaofertayamelaha-
cían en la caseta de obras y
porInternet”,afirmabaél.

El presidente de los API lo
reconocía: “este salón –decía
Ollé– ha puesto las ofertas
sobre la mesa para que la
gente las vea y se anime a
comprar, pero no ha habido
másdescuentos”.

La presencia de las
grandes promotoras
ha sido reducida en
la primera edición
del certamen

Gesmadrid
comercializa
la primera
fase de
Distrito 38
Expansión.Barcelona
Las consultoras inmobiliarias
Jones Lang Lasalle y Cush-
man & Wakefield se han ad-
judicado la comercialización
de la primera fase del proyec-
to Distrito 38, el primer par-
que empresarial urbano de
Barcelona. El complejo con-
tará con una superficie de
70.000 metros cuadrados, re-
partidos en seis edificios des-
tinados a uso comercial y de
oficinas. En 2006, Gesmadrid
pagó a la promotora Habitat
untotalde113millonesdeeu-
rosporlaprimerafasedeDis-
trito 38, una operación inter-
mediada por Jones Lang La-
salle. La primera fase del
complejo está compuesta por
dosinmueblesconunasuper-
ficie total construida de
26.500 metros cuadrados,
con un área comercial de
2.000 metros cuadrados y 58
plazas de aparcamiento. Los
dos edificios se comercializa-
rán por plantas, de entre
2.000 metros cuadrados y
3.000 metros cuadrados. Dis-
trito 38 está ubicado en la Pa-
seo de la Zona Franca, junto a
laRondaLitoral.

Traslado al 22@ de
Barcelona

ICNET Laconsultoradetecno-
logía y de negocio Icnet Consul-
ting ha alquilado una oficina en
el edificio Diagonal 67, propie-
dad de Eurozone Capital. La
operaciónhasidointermediada
por la consultora inmobiliaria
Exa.

Alquiler de una nave
a VWR
CLAPÉ VWR International, de-
dicada a la distribución de pro-
ductos de laboratorio, ha alqui-
lar un edificio llave en mano en
LlinarsdelVallèsaGrupoClapé.
El inmueble,queformapartede
A7 Llinars Park, cuenta con
6.800metroscuadradosdesu-
perficie.

Apertura de una
tienda en Gràcia
WMN Forcadellhaasesoradoa
WMN Shoes en el alquiler de su
primer local comercial, que es-
tarásituadoenelnúmero24de
la calle Gran de Gràcia de Bar-
celona. El establecimiento de la
nueva cadena contará con 150
metros cuadrados de superfi-
ciecomercial.

Tarragona, la tercera entidad
financiera presente en Low
Cost,haofrecidooperaciones
con el 100% de financiación
con un interés del Euribor
más 0,75 puntos y sin comi-

sióndeapertura.
“Heahorradomuchoymis

padres me van a dejar dinero,
pero antes tengo que saber si
el banco me va a dar la hipo-
teca”, explica Carla mientras
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