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espués del éxito de la primera edicién del salén inmobi-
liario Low Cost celebrado del 12 al 14 de junio en Fira de
Barcelona, Madrid contaré con un evento similar del 25
al 27 de septiembre.

El Salon de Oportunidades inmobiliarias celebrado en Barcelo-
na, en el que se presentaron viviendas con descuentos de hasta
el 30% del precio, contabilizé una cifra de negocio de mas de
30 millones de euros, segun los organizadores. Asimismo, los
contactos hechos entre vendedores vy visitantes se podrian mate-
rializar mas adelante en transacciones por un valor de 40 millones
més, una cifra importante en el actual contexto de crisis.

Méas de 60.000 personas se acercaron al salén, que contd
con la presencia de 173 empresas de! sector. El nlimero de vi-
sitantes, segin el presidente de la feria, Enrique Lacalle, "fue un
éxito y superd todas las previsiones mas optimistas”.

Las cifras de'Low Cost confirman, segin Lacalle, “el acierto
que ha supuesto esta iniciativa, que los organizadores tenemos
la intencién de repetir en otras ciudades de Espafia —como es el
caso de Madrid-y de Catalunya”. Para Lacalle, el éxito represen- R )
ta “un cambio de tendencia”. A A EC \\\\\\\\\ .

Segun los organizadores del evento, el objetivo de estos salo- 3 NoE S X 3
nes ese que “todos los que quieran y puedan vender, vendan”, y
que “quienes necesiten comprar, también puedan hacerio”.

Ademés de abrir su formato a particulares, el Saién de Madrid
acogerd a promotores, constructores, inmobiliarias, entidades
financieras y agentes inmobiliarios. Todos ellos podran acudir
con viviendas de primera y segunda residencia, ademés de otros
activos como oficinas, naves industriales, locales comerciales y
plazas de parking.

El préximo otofio, ademéas de Madrid, la capital catalana tam-
bién contard con un certamen inmobiliario: Barcelona Mesting
Point, que se celebrara del 27 de octubre al 1 de noviembre, “la
segunda oportunidad de cambiar la tendencia gue habia y satis-
facer la-demanda contenida que existe”, destacé su presidente,
Enrique Lacalle.

Para Manue! Royes, Delegado Especial del Estado en el Con-
sorcio. de la Zona Franca de Barcelona, “el inmobiliario es un
sector hoy en crisis pero no tengo duda que superara el bache
para seguir siendo uno de los sectores econdmicos basicos en
la economfa. En ese sentido, los salones Low Cost y Barcelona
Meeting Point son la demostracion palpable de nuestro apoyo a
un sector inmobiliario equilibrado y saludable”.
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Salon LowCost en Barcelona
cambiando la tendencia del mercado inmobiliario
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