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El Low

La dltima jornada del salon Low Cost volvio a congregar una gran afluencia do pablico

En tres dias se han
vendido pisos por valor
de 30 millones y en dias
préximos se pueden
cerrar transacciones
por 40 millones mis

RAGL MONTILLY
Barcelona

Una gran inyeccidn de moral pa-
ra el sector. Asi calificaba aver
Enrigue Lacalle, presidente del
Primer Saldn de las Oportunida-~
des Inmobiliaria Low Cost, el cer-
ramen impaisado por of Barcelo-
na Meeting Point v el Consorci
de la Zona Franca de Barcelona.
Y £s gue, seglin las primeras esti-
maciones de la organizacion, en
tres dias de feria se han vendido
pisos v casas por un valor global
por encima de los 30 millones de
euros. Y en los préximos dias se
pedran cerrar otras tantas tran-
sacciones, por valor de otros 40
millones. Las inmobiliarias tie-
nen trabajo para varias semanas,
Algunas para meses,

“Ha sido un éxito por encima
de todas las previsiones mads opti-
mistas”, manifestd Lacalle ante
la respuesta masiva de los visitan-
tes compradores, que han prota-
gonizado largas colas ¥ gue han
hecho ¢l salén pequeiio. Si la or-
ganizacion sefialaba que llegar a
los 50000 visitantes seria un éxi-
to, finalmente, y a primera hora

de la tarde de aver va se habian
superado los 60.000. “Y las cifras
de volumen de negocio, de laven-
tas, son muy importantes dada la
situacion actual”, manifests el
presidente del certamen.

Una prueba de fuego superada
con nota gue, ahora, Lacalle po-
dria llevar a otras ciudades espa-
ficles, El martes anunciars cudles
seran las elegidas para elegir
otros salones de oportunidades
inmobiliarias y entre las que tam-
bién podria haber otros munici-
pios catalanes. Sigue habiendo
demanda. Y el hecho gue hay
aferta es tambieén evidente. Tan
s6lo hace falta facilitar puntos de

“Es una inyeccion de
moral para el sector;
ha superado todas las
previsiones”, dice
Enrigue Lacalle

encuentros, “Low Cost ha repre-
sentando un cambio de tenden-
cia que esperemos gue prosiga”,
insistid ayer Lacalle.

Entre los expositores era difi-
cil encontrar a alguno que dijera
no haber vendide nada en los
tres dias de salon. Ayer proseguia
ia sensacion de euforia, mientras
se volvian a dar colas para pre-
guntar por un piso, especial-
mente en ias entidades banca-
rias, v sobre tedo en el stand de

Caixa Catalinya, que ha Hevads
al salén mds de 1.700 inmuebies
de teda Espafia v donde e dem-
po de espera seguia siendo de me-
dia hora.

“Aver si la cosa cambia vy a par-
tir de ahora nos vamos recupe-
rande. Nos vamos satisfechos.
Hemos hecho en tres dias mu-
chos mas contactos que en los
Gltimos dos afios”, sefialaba uno
de los expositores del espacio del
Colegio de Agentes de la Propie-
dad Inmobiliaria.

Y es gue, al margen de las ven-
tas gue se han realizado en &l
marco del saldén, lo mds celebra-
do era el becho de contar de nue-
vo con un listado de posibles
clientes gue buscan pisos... Algo
inédito en e} Qitimo ato. Contac-
tos comerciasles gue, habitual-
mente, superaban el centenar; y
se encontraban en torno al medio
millar si lo gue se ofertaban eran
inmuebles en Barcelona ciudad o
en ¢l drea metropalitana por de-
bajo de los 250,000 euros. Las re-
bajas de hasta el 70% —aungue s
media solia estar entre el 25% v
el 30%- han calade entre los visi-
tantes, que se han acabado de de-
cidir a dar of paso, v han permiti-
do a los expositores sacar gran
parte de su stock.

“E1 Barcelona Meeting Point,
que tendra lugar del 27 de octu-
bre al 2 de noviembre, serd la se-
gunda oportunidad de cambiarla
tendencia de pardn que habia y
satisfacer la demanda contenida
que existe”, advirtié Lacalle®



