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Balance de las dos
últimas misiones
de la Cambra
PÁGINA 35

El salón de pisos “low cost” arranca
con siete inmobiliarias egarenses
Beatriz Corredor, ministra de Vivienda, inaugurará hoy el evento en la Fira de Barcelona

�> El certamen
ofrece descuentos
por encima del
veinticinco por ciento

L.M. Andrés

El primer salón inmobiliario de pisos
“low cost”, que se celebrará en Barce-
lona desde hoy y hasta el domingo,
contará con la participación de 173
empresas que ofrecerán viviendas con
descuentos de más del veinticinco por
ciento en su precio. De Terrassa toman
parte siete empresas entre promoto-
ras, constructoras e inmobiliarias:
Openfinques, Blaumar, Construccio-
nes Sabert, Grup Descom, Grup Ger-
mans 3R2, Mardi y Nomasde. “Tene-
mos cierta incertidumbre sobre el re-
sultado del salón. Personalmente creo
que no será un éxito tan grande como
algunos auguran; eso hasta el lunes no
se sabrá”, comenta Joan Manuel Ca-
nalejo, gerente de Openfinques. “En
cualquier caso-añade- si ayuda míni-
mamente a vender algún producto, ya
nos daremos por satisfechos”.

El gerente de Openfinques, que ayer
ya pudo conocer en “in situ” los pre-
cios que ofertan promotores e inmo-
biliarias de otras localidades catala-
nas, aseguró que “ahora me atrevo a
decir que Terrassa realmente ha he-
cho los deberes. Los precios han ba-
jando entre un quince y un treinta por
ciento. Otros municipios no están to-
davía en esta fase”. Openfiques pre-
sentará, en este salón, las promocio-
nes de obra nueva de La Clau.

De Terrassa, también participa la
promotora e inmobiliaria Mardi. Bar-
tolomé Sánchez, del área financiera,
afirmó ayer que el objetivo de esta em-
presa es llegar al público de Barcelo-
na y poblaciones limítrofes, que será
el mayoritario en esta feria. Esta com-
pañía, con sede central en Martorell,
ha rebajado entre un quince y un vein-
ticinco por ciento sus viviendas “for-
zada sobre todo por la competencia

Exterior de la Fira de Barcelona, que acoge este certamen inmobiliario hasta el próximo domingo. ARCHIVO

que están haciendo bancos y espe-
cialmente las cajas”. Sánchez mani-
fiesta que “nuestras expectativas son
que vamos a vender mucho; si no, no
iríamos”. En esta feria también parti-
cipan empresas de Sant Cugat; Gestió
i Garantía, Incusa Gestión Inmobilia-
ria y Stand C-309; y de Rubí; Bertrand
y la citada Incusa.

PIONERO
El certamen, el primero que se cele-
bra de este tipo, se abrirá con una ex-
pectativa “alta”. “Habrá aglomeración,
seguro”, aventuró el presidente del sa-
lón, Enrique Lacalle. Los precios, mar-
cados por el expositor, serán “de bajo
coste” y tendrán descuentos superio-
res al veinticinco por ciento. “Habrá
rebajas del treinta por ciento y supe-
riores, depende del producto, la zona
y la dificultad de venta”, señaló Enric
Lacalle.

La mayoría de ofertas corresponden
a viviendas urbanas, de la costa y del
interior, tanto de primera como de se-
gunda mano, pero también habrá lo-
cales comerciales, oficinas, naves in-
dustriales y plazas de aparcamiento.

El pabellón 8 de Fira de Barcelona,
en Plaça España, acogerá este salón,
en el que participan 19 empresas de
Barcelona ciudad, siete de Girona, cin-
co de Tarragona y tres de Lleida. Por
provincias, estarán 52 de Barcelona,
22 de Girona, 23 de Tarragona y 10 de
Lleida. Habrá seis de Baleares y 14 del
resto de España, además de los repre-
sentados por el Colegio de Agentes de
la Propiedad Inmobiliaria. En algunos
casos, se han unido varios particula-
res para tener un expositor.

Lacalle avanzó que, debido al éxito
del “low cost”, la organización repeti-
rá la experiencia del salón de oportu-
nidades inmobiliarias en otras ciuda-
des españolas, que todavía no quiso
desvelar. En su opinión, el éxito está
garantizado porque “la gente quiere
vender” y la feria ofrece “el mejor pre-
cio”.

Debido a que no existen preceden-
tes de esta iniciativa, no hay previsio-
nes de visitantes. Se han repartido cin-
cuenta mil entradas y, ante las expec-
tativas, se han enviado circulares a las
empresas expositoras para que ten-
gan suficiente personal para atender

a los interesados.“Será como una bue-
na película que tiene garantizada la
taquilla”, resumió Lacalle.

El presidente del salón reconoció
que existe “cierto rechazo” al “low
cost” por parte de la Asociación de
Promotores Constructores de Barce-
lona (APC), cuyo presidente, Enric
Reyna, señaló que para hacer des-
cuentos del treinta por ciento no era
necesario acudir al salón. Para Enric
Lacalle, “al final se ha apuntado todo
el mundo porque la gente necesita
vender”. Hoy por la tarde inaugurarán
el evento de forma oficial la ministra
de Vivienda, Beatriz Corredor, y el
conseller de Medi Ambiente yVivien-
da de la Generalitat, Francesc Balta-
sar.

DATO S

■ Ubicación. Pabellón 8 de la Fira de Bar-
celona, en Plaça Espanya.
■ Horario. De 10 de la mañana a 8 de la
tarde, hasta el próximo domingo.
■ Entrada. Cinco euros.
■ Periodicidad. Anual, hasta que se su-
pere la actual situación de crisis.

Celsa incoa
un ERE
para 1.040
trabajadores
La siderúrgica de Castellbisbal
Celsa presentó ayer en la Con-
selleria de Treball un expedien-
te de regulación de empleo
(ERE) temporal para 1.040 tra-
bajadores durante 120 días en
los próximos doce meses, se-
gún confirmaron a Europa
Press fuentes sindicales.

La empresa justificó la “re-
ducción temporal de la capaci-
dad productiva” en la necesi-
dad de adecuarse a la coyuntu-
ra actual del mercado, que ha
obligado a revisar las previsio-
nes de ventas efectuadas para
lo que queda de este año y para
el 2010. El presidente del cmi-
té de empresa, Fernando Puga
(UGT), explicó a Europa Press
que el expediente está vincula-
do al “sobrestock” que ha pro-
vocado la caída de las ventas
por la crisis económica.

Celsa trabaja principalmen-
te para el sector de la construc-
ción, afectado por la crisis y el
expediente llega tras agotar
otras medidas de flexibilidad en
el centro de trabajo. “Hemos
exportado mucho, pero ha lle-
gado un punto en que esto no
ha compensado el descenso en
el mercado”, afirmó Puga. La
multinacional, controlada por
Francisco Rubiralta, tiene acti-
vidad en España, Francia, Gran
Bretaña, Polonia y Escandina-
via. Suma una plantilla de más
de 8.430 personas.

BUEN 2008
Celsa preveía entrar el pasado
año en el selecto club de las
empresas españolas que supe-
ran los 5.000 millones de euros
de cifra de negocio. El grupo,
que apuntaba a unas ventas de
5.001 millones en 2008, no sólo
logró rebasar el listón, sino que
lo hizó holgadamente, con
unas ventas de 5.485 millones
de euros, según datos de la
compañía. Estas cifras consoli-
daron a Celsa como el primer
grupo familiar de capital cata-
lán por ventas. EP
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