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Acción Rentabilidad hoy (%)
Acciona 0.27
Ferrovial -0.79
Iberia -0.63
Sacyr Vallehermoso -2.68
Telecinco -1.10

Total del día -0.99

Total del mes -2.34

Ximena Jerez
(Bilbao, 30 años)

Acción Rentabilidad hoy (%)
BBVA 1.03
Enegas -0.99
Acciona 0.27
Telecinco -1.10
Telefónica 0.45

Total del día -0.07

Total del mes 1.52

Acción Rentabilidad hoy (%)
Banesto 0.26
Endesa 1.39
Ferrovial -0.79
Iberia -0.63
Telefónica 0.45

Total del día 0.14

Total del mes -1.87

Roger Zavala
(Bilbao, 24 años)

Acción Rentabilidad hoy (%)
Cintra -0.90
Ferrovial -0.79
Grifols -1.12
Iberia -0.63
Telecinco -1.10

Total del día -0.91

Total del mes -1.74

Alberto Val Ramos
(Vitoria, 30 años)

Sonia González
(Bilbao, 34 años)

LA BOLSA ES LA VIDA El concursante que al final del mes obtenga la mayor rentabilidad con su cartera de
valores ganará una minicadena. Si tú también quieres jugar, contacta con enlaCe.

MÓNICA BERGÓS BARCELONA

Marta y Álvaro acaban de casarse,
pero siguen viviendo con sus pa-
dres y ya están «más que hartos».
Ayer andaban a la caza de la gan-
ga entre un tumulto de gente, mi-
rando y remirando ofertas aquí y
allí, aunque no acababan de deci-
dirse. «Hemos visto buenos des-
cuentos, pero hay que buscar más».

El primer ‘Salón del las Opor-
tunidades Inmobiliarias Low
Cost’, especialmente diseñado para
el actual contexto de crisis, abrió
ayer sus puertas en Barcelona.
Largas colas y aglomeraciones die-
ron cuenta de la alta afluencia de
público en un primer día que fue
calificado de «exitoso» por los or-
ganizadores. Algunos visitantes,
sin embargo, se sintieron «decep-
cionados» porque las ofertas «no
son tan buenas como las pintan».

‘Ático de 80 m2, vistas panorá-
micas a Barcelona y el mar. Tasa-
ción: 369.800 euros. Ahora: 133.100’.
El anuncio, de letras chillonas, era
uno de los más llamativos. Casi un
70% de descuento sobre el valor ori-
ginal. Aunque tenía truco. «Son pi-
sos con usufructo, quien lo compre
debe esperar unos años hasta que
fallezca la persona anciana que lo
habita», explicaba Carles Amo, so-
cio de la empresa expositora. Su
mostrador estuvo muy concurri-
do, aunque Amo se encargaba de
aclarar que la golosa oferta estaba

dirigida «sólo a inversionistas».
Menos trampa ofrecía una com-

pañía dedicada al trueque inmobi-
liario. «Si no puedes vender tu
piso…. ¡cámbialo!», animaban sus
promotores. «La cosa es bien sen-
cilla, se hace un trueque de vivien-
das entre dos propietarios, con una
doble compraventa y se abona la
diferencia de precio entre las dos
viviendas», relataba Pere Vallés,
director de la empresa. Javi, fun-
cionario de 35 años con un piso en
Barcelona e interesado en comprar-
se uno más grande, consideraba
«muy interesante e imaginativa»

la propuesta. «El trueque permite
que todo vaya mucho más rápido,
y no se pierde dinero, aunque sólo
es útil si hay muchos pisos regis-
trados».

Soluciones imaginativas
Para soluciones imaginativas la
que proponía una inmobiliaria que
daba la oportunidad a los posibles
compradores de vivir en el piso du-
rante dos días antes de lanzarse a
adquirir la propiedad. «Cuando
quieres comprar un coche, tienes
la opción de probarlo, ¿Por qué no
con una casa que vale cien veces

más?», se preguntaba Tomás Mar-
tí, director de la compañía.

Una entidad financiera regala-
ba 6.000 euros si los visitantes se
comprometían a adquirir una vi-
vienda en el mismo salón ‘Low
Cost’. Otras promotoras ofrecen un
seguro de desempleo, que se hace
cargo del pago de la hipoteca du-
rante un año si el comprador se
queda sin trabajo. Todo parece vá-
lido para deshacerse de los stocks
acumulados durante los meses en
los que ha arreciado la crisis.

Aunque sigue sin ser suficiente
para muchos compradores. «Los

pisos siguen muy caros, tienen que
bajar más», afirmaba Mercè, maes-
tra de 40 años. «Estoy un poco de-
cepcionado, porque he visto muy
poca oferta en Barcelona ciudad, y
los descuentos no son en realidad
tan grandes como los anuncian»,
manifestaba Luis, ingeniero de 28
años que busca un piso de «tres ha-
bitaciones y con terraza, que no su-
pere los 350.000 euros».

De entre los miles de visitantes
fueron pocos los que se aventura-
ron a dar el ‘sí’ en un primer día
en el que muchos reconocieron que
fueron sólo a «chafardear».

Descuentos, trueques, regalos, pruebas..., nuevas técnicas de venta de viviendas
para tiempos de crisis se dan cita en el salón inmobiliario ‘Low Cost’ de Barcelona

A la caza del piso ganga
En España había al acabar
2008 un total de 613.512 vi-
viendas nuevas en venta, de
las que el 45,7% se encontra-
ba en la costa mediterránea,
según un informe elaborado
por el Gobierno.

Por autonomías, Andalu-
cía estaba a la cabeza, con
104.000, seguida de Cataluña,
con 98.000 y Valencia, con
94.000. En el País Vasco ha-
bía 12.078, que representaban
5,6 por cada mil habitantes,
una de las proporciones más
bajas de España.

El informe desvela tam-
bién que había 626.691 vivien-
das en construcción –7.845 en
Euskadi– de las que el 39%
ya habían sido vendidas.

613.512
casas nuevas
a la venta
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OFERTAS. Un hombre se informa sobre una de las promociones anunciadas. / EFE
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