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FPRESIDENTE DE BARCELONA MEETING POINT

Adapta suoferta ala situacitn
El Barcelona Meeting Point estd
demostrando unagran capacidad
de adaptacién alasituacion del
mercado inmobiliario. Dada la cai-
daenlas ventas, acaba de anunciar
. ellanzamiento de un salén inmo-
biliario de bajo coste para darsali-
daaviviendas atin sin vender,
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ABRIRA ENTRE EL 12 Y EL 14 DE JUNIO

El salén inmobiliario ‘lowcost’
anuncia descuentos del 30%

‘Barcelona Meeting Point organiza Ia feria en fin de semana

y las cajas estdn dispuestas a acudir para vender y financiar

4 Sacvistin -

BARCELONA. El esperado ajuste en el
precio de la vivienda ya estd aqui,
El presidente de Barcelona Mee-
ting Point (BMP), Enrique Lacalle,

+ anuncid ayer el lanzamiento de un:
salén inmobiliaric donde los com-

pradores podran gozar de des-
cuentos en los pisos de entre el 20
v &l 30 por ciento. “Es una cportu-
nidad finice, donde la oferta yla de-
mands, gue sigue existiendo, se en-
contrardn par primera vez”, explicé
Lacalle.

El salén se celebrard en el fin de
semana entre el 12y el 14 de junio
en el recinto de Fira de Barcelona
en Montjuic. “Se trata de una feria
puramente comercial para el gran
piblico, que se diferencia totalmente
del Meeting Point, més dirigida a
profesionales”, indica su presiden-
te.
La feria, bautizada como Low
Cast, “est pensada para dar un vael-
co al momento actual, para reani-
mar el sector”, asegura Lacalle. Por
@50 habré pocos lujos, “se trata de
una feria con una estética muy fun-
cional, muy al estilo Bread & But-
tery con carteles en los que figure
el precio anteriory el actual”, afia-
de, Las tarifas de la feria también
seran bajas. La entrada para el pi-
blico costaré cinco euros y las em-
presas podran disponer de una su-
perficie minima de 10 metros
cuadrados por 3.500 euros.

Interds de cajasy bancos

Por e} momento, ya hay quince em-
presas interesadas en contratar su-
perficie en la feria. “Las cajas v al-
gunos bancos estan dispuestos a
venir para liquidar parte de los pi-
508 qie tienen en sus carteras”, ar-
guinenta Lacalle. Sin embargo, mu-
cha de estas entidades acudirdn al
salén con marca blanca, es decir sin
colocar sunombre en a feria. “Por
eso estamos cexrrando un acuerdo

conlos Agentes de la Propiedad In-
mobiliaria (API), para que vengan.
ellos a garantizar las operaciones”,
afiade,

Algunas cajas si que acudiran.con
sumarca. Es el caso de Caixa Cata-
hanya que cuenta con un. inportante
parque de viviendas a través de su
filial Procam. “A las cajas les voy a
pedir gue vendan pisos, pero, tam-
bién es importante que monten ofi-
cinas dentro de la feria para que
ofrezcan financiacion”, afirma La-
callle. El tema financiero es el que

maés preocupa a los promotores ya
que sin él no pueden vender pisos
aungue los precios estén rebajados.
“Hablé con el presidente de los pro-
motores catalanes, Enric Reyna, y
me asegurd que este es el tema cla-
ve para que la feria funcione”. Bar-
celona Meeting Point espera con-
seguir la participacidn de unas 100
empresas expositoras.

i hids informncion
relacionada con este terma
enwww.eleconomista.es
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