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Una feria ofrecera pisos con al
menos un 30% de descuento

El salon inmobiliario
Low Cost, que se
celebrard del 12 al 14
de junio, tendrd una
amplia oferta de
viviendas en stock.

SILVIA ANGULO
Barcelona

Una feria para capear [a crisis in-
mobiliaria. Barcelona acogerd en
junio el primer salon de vivien-
das Low Cost. Pisos rebajados co-
mo minimo un 30% sobre su pre-
cio inicial con el que se pretende
dar salida a las miles de viviendas
que estin en stock, sobre todo en
¢l mercado de segunda residen-
cia el mis nfeamrunpor el parén
de ventas. Al certamen podrén
acudir particulares, promotoras,
empresas, asi como bancos y ca-
jas, ya sea para vender viviendas
o para conceder hipotecas.

El presidente del futuro salén
y del Barcelona Meeting Point,
Enrique Lacalle, explico ayer
que en épocas dificiles se debe te-
ner imaginacién y creatividad pa-
ra adaptar el mercado a las nue-
vas situaciones. Lacalle anadio
que se trata de una iniciativa
muy “necesaria” y que su futuro
estard ligado a la duracidn de la
crisis econdmica que estd azotan-
do duramente al sector inmobilia-
ria. En estos mismos términos se
pronuncié el delegado Especial

El salén pretende
sacar al mercado los
miles de pisos nuevos
o de segunda mano
que hay en stock

del Estado en el Consorci de la
Zuna Franca, Manuel Royes,

que Barcelona no
mri pm que estas iniciati-
vas ayudardn a fortalecer econé-
micamente la ciudad.

El futuro salén de las oportuni-
dades inmobiliarias se celebrard
del 12 al 14 de junio en el palacio
niimero 8 de Montjuic. Alli se po-
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Partlc1pac10n con marca blanca

= Promotores, bancos y

decir, no hace falta que asis-
hnmnmprupiaﬂmad

en un s:lnn‘lmv cost puede
devaluar su producto. Por
es0, Enrique Lacalle insisté
ayer en que estas grandes
promotoras puedan reservar
parte del stock que poseen
sin vender para exponerlo
en la feria sin necesidad de
hacerlo bajo su marca. Esta

. premisa también servird pa-

ra cajas y bancos que empie-
zan a ser poseedores de un
amplia oferta de viviendas
ya sea por impagos de parti-
culares o por deudas de pro-
motwes.Poresn.npesn:de
que se espera su presencia

de hipotecas, también se con-

fia que acudan para vender a

precios econdmicos los pisos
que gestionan. Los agentes

de la propiedad inmobiliaria

son otro colectivo al que La-

calle hizo ayer referencia, ya

sobre todo para la sid

que considera pueden
participar ampl te en el
future salén y sacar al merca-
do productos como I.n segun-
da residencia o las viy

en costa o0 montafia que aho-
ra tienen dificil salida.

drin encontrar viviendas ya sean
nuevas o de segunda mano al me-
jor precio. “Los ciudadanos han
de saber que ha llegndo el mo-
mento de comprar”®, sentencié
Lacalle en referencia a la posibili-
dnd de que los precios de los pi-
eE:: ba;m‘ atn mas. Laca-
ltl. :.F rmo6 que muchas empresas
va han rel Jndn considerable-
mente el coste de las viviendas,
pero quienes deseen acudir al cer-
tamen deberdn indicar los pre-
cios antiguos y los actuales con el
correspondiente descuento.

La iniciativa ferial quiere con-
vertirse en cita obligada de los
que quieren comprar en la ciu-
dad, en la costa o en el interior.
Alli se encontrar primeray
segunda residencia, locales, ofici-
nas, apartamentos v ta naves

Los organizadores
esperan acoger e
la primera edicién
un centenar de
expositores

industriales. Los organizadores
esperan acoger en la primera edi-
cion un centenar de expositores,
Ademis confian en que numero-
508 curiosos y compradores visi-
ten la muestra Low Cost. “Pue-
den producirse colas por el eleva-
do interés que despierta. Hay de-
manda de pisos”, dijo Lacalle.

En este senudo ro que la
feria estd abiertn a todas las eco-
nomias, por eso, se han abarata-
do los costes para que empresas
pequeias o particu 111.-25 puedan
participar en ella. As{ un stand de
diez metros cuadrados llaves en
mano y totalmente equipado ten-
dri un precio de 3.500 euros. El
presidente del salén considera
que esta inversion, que para un
particular puede resultar un tan-
to cara, se recupera con la venta
de un sdlo piso.

Otra de las iniciativas que se
llevardn a cabo en el marco de la
foria es la posibilidad de celebrar
una subasta dentro del saldn y de
crear un drea destinada a profe-
sionales en la que se puedan ven-
der solares, oficinas o locales co-
merciales. Lacalle asegurd que el
certamen no pretende competir
con el Barcelona Meeting Point
juc se celebra durante el segun-

o semestre del afio. Considera
que va dirigido a un piblico muy
diferente, ya que el Meeting Po-
int se esta internacionalizando y
el salén de las oportunidades
quiere “dar un giro al momento
actual que vive el sector”.e
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