
¯ PISTAS UNA FIRMA CATALANA OFRECE LA EXPERIENCIA

LAS )FERTAS,
POR DOI UIER
Ésta será una de las mechas estra-
tegias de comercialización de in-
muebles que se darán a conocer del
12 al14 de junio en el Salón Low
Cost, en Fira de Barcelona. Según el
presidente del evento, Enrique La-
calle, los descuentos de los pisos
ofertados en el salón podrían supe-
rar el 30%. En esta edición contará
con 173 expositores, entre los que
figuran Vallehermoso, Reyal Urbis,
Hablat, Procum, Promohogar, Qua-
lest o Premier. También participa-
rán entidades financieras como
Caixa de Catalunya, Caixa de Saba-
dell y Caixa de Tarragona, que ofre-
cerán sus ofertas de financiación
para los particulares.

Prueba la casa dos días
antes de comprarla
¿Por qué si tardas meses en
decidirte por una tele no ha-
ces lo mismo con Iln8 casa?

La inmobiliaria Torrent de
Jui~ S.L. permite probar du-
rante 36 horas el piso antes
de comprarlo con su ’Siste-
ma Torrent’. "Una estrategia
basada en experiencias y
sensaciones, no sólo en el
producto", dice Tomás Mar-
li, ideólogo de la firma. Tras
probarlo y, si te gusta, pue-
des participar en una su-
basta privada en la que los
interesados pujan por el pi-
so. El ganador se queda con

ella. Eso si, para participar
tendrás que depositar el 5%
del precio de salida.

Una pareja, en el desayuno.

( Más información en www.QUe.es/pisos )
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